
INFLUYENTE (I alto)
Cómo influencias a otros hacia tu punto de vista



DESCRIPTORES:

• Confiada

• Convincente

• Entusiasta

• Optimista

• Popular

• Social

FOCO: LA “EXPERIENCIA”

BUSCA: DIVERSIÓN, TRATO AMIGABLE, EXPERIMENTAR

EMOCIÓN: OPTIMISMO

NECESIDAD: INTERACCIÓN

FORTALEZA: OPTIMISTAS Y ORIENTADOS A LAS
                       RELACIONES Y PERSONAS

EXAGERACIÓN: LA DESORGANIZACIÓN

MIEDO: RECHAZO SOCIAL

BAJO PRESIÓN:

• Conversadora 

• Superficial

• Mal Escuchadora

• Vanidosa

• Irrealista

• Demasiado Optimista

INFLUYENTE (I alto)
Cómo influencias a otros hacia tu punto de vista

Más conversadora que escuchadora. Se energiza 
interactuando con muchas personas a la vez



VOZ: ANIMADA, AMIGABLE

VOLUMEN: ELEVADO

LENGUAJE CORPORAL:

• Expresivo

• Sonríe “demasiado”

• Contacto Físico

• Divertido

• Emocionante

• Siento…

• Social

• Esto te hará verte 

bien

SU ESTILO:

VOZ: ENTUSIASTA, ENERGÉTICA, 

AMIGABLE

RITMO (al hablar y actuar): ÁGIL

LENGUAJE CORPORAL:

• Acercamiento

• Establece contacto físico

• Se muestra relajado

• Con buen humor

• Contacto amigable con los ojos

• Utiliza gestos expresivos

PARA ADAPTARSE:

PALABRAS QUE
FUNCIONAN:

• Teóricamente…

• Lo mismo para todos

• Sofisticado

• Requiere estudio

PALABRAS QUE NO 
FUNCIONAN:

INFLUYENTE

29% POBLACIÓN



Se fijan: Productos o servicios llamativos. 

Comunicación: Comprador compulsivo (ojo: te lo pueden 
quitar). Plantear las cosas de forma divertida. Contacto 
físico, cercanía. Invítalo a un “café” o a comer. 2 opciones 
como mucho.

Evitar: Ser cortante y frío. Centrarnos en detalles y muchos 
datos.

INFLUYENTE


